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GREAT (GABETTI GROUP)
TRE NUOVIINGRESSI PER POTENZIARE IL TOP MANAGEMENT
E ACCELERARE IL PERCORSO DI CRESCITA

Milano - 11 maggio - Great — Gabetti Real Estate Advisory & Transactions, societa di
advisory e transactions di Gabetti Group, prosegue il progetto di rilancio e rafforza il
percorso di crescita con I'ingresso di tre nuovi manager di primo piano. L'operazione si
inserisce nella strategia di rinnovamento, ampliamento e crescente specializzazione dei
servizi offerti dalla societd. Entrano nel top management Stefania Campagna, Luca Villani
e Nico Di Benedetto, professionisti con una consolidata esperienza in ambito real estate,
advisory e capital markets, maturata in primari contesti internazionali e istituzioni
finanziarie.

Stefania Campagna assume il ruolo di Vice Direttore Generale e Head of Transactions &
Occupier Services, affiancando Daniele Martignetti, CEO di Great, nel percorso di
sviluppo della societa. Con oltre vent’anni di esperienza in ambito real estate e una
consolidata leadership sviluppata in contesti internazionali, ricoprendo incarichi di primo
piano in JLL e CBRE, Stefania prende la guida delle attivita di locazione e vendita rivolte a
investitori e conduttori su tutte le asset class, contribuendo al rafforzamento della
piattaforma di servizi integrati di Great.

Luca Villani, assume il ruolo di Head of Agency & Tenant Representation Italy, affianchera
Stefania con un focus sullo sviluppo e sul consolidamento delle attivita di intermediazione e
di consulenza rivolte a investitori e occupier. Manager con oltre vent’anni di esperienza nel
real estate, maturata in ambiti internazionali, proviene da JLL dove e stato membro del
Management Committee Italia e ha guidato la divisione Professional Services e
successivamente Occupiers Services. Luca avra il compito di potenziare I'offerta di Agency
sulle asset class commerciali e di strutturare un modello innovativo di tenant representation,
sempre piu orientato alle esigenze degli utilizzatori.

Completa il nuovo assetto manageriale, Nico Di Benedetto nominato Head of Alternative
Investments, con I'obiettivo di consolidare e sviluppare le attivita di Capital Markets, con
un focus sulle asset class Hospitality, Living e Healthcare. Con oltre dieci anni di esperienza
nei mercati dei capitali, nel private equity real estate e nella strutturazione di operazioni
complesse, Nico ha ricoperto ruoli di responsabilita in BNP Paribas Real Estate Advisory,
BPER Banca e Radisson Hotel Group, prendendo parte a operazioni di investimento,
advisory e finanziamento di rilievo.

“Gliingressi di Stefania, Luca e Nico rappresentano un passaggio chiave nel nostro percorso
di crescita e rilancio”, commenta Daniele Martignetti, CEO di Great. “Stiamo rafforzando
il nostro modello organizzativo, investendo su competenze di alto profilo in grado di
innovare, sviluppare e integrare le linee di business per ampliare la nostra offerta e
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rispondere in modo efficace a un mercato in continua frasformazione supportando i nostri
clienti, investitori e occupier, nella creazione di valore”.

Con l'ingresso dei nuovi manager, Great consolida il proprio posizionamento come
piattaforma integrata di real estate advisory & transactions, confermando I'impegno di
Gabetti Group nello sviluppo di servizi di advisor ad alto valore aggiunto lungo I'intera filiera
immobiliare.

GABETTI GROUP

Offriamo soluzioni integrate di advisory e servizi operativi in tutte le asset class, supportando privati, aziende
e investitori istituzionali lungo l'intero ciclo di vita dellimmobile. Un modello integrato e altamente
specializzato, pensato per garantire coordinamento e sinergia tra tutte le societa del Gruppo. Una
piattaforma unica, articolata in quattro aree strategiche: Advisory & Transactions, Real Estate Services,
Network Services e Building Renovation & Management.

Gabetti Group si distingue per una presenza capillare su scala nazionale e una conoscenza profonda dei
territori. Grazie a sedi corporate nei principali capoluoghi regionali, agli uffici di Santandrea dedicati alla
clientela HNWI e a una rete franchising di oltre 700 agenzie immobiliari in tutta Italia, anticipiamo le evoluzioni
del mercato, governiamo la complessita e creiamo valore concreto e misurabile per I'intero ecosistema del
Real Estate

GREAT, societa del Gruppo Gabetti, € una piattaforma integrata di Advisory & Transactions nel real estate.
Operiamo attraverso diverse linee di business — Capital Markets, Transaction & Occupier Services, Living,
Portfolio Management Strategy — supportando investitori e operatori nella gestione e valorizzazione di asset
e portafogli immobiliari. Il modello GREAT, consolida la vocazione consulenziale attraverso una stretta
integrazione con Patrigest, societd di Research, Advisory e Valuation del Gruppo e integra competenze
multidisciplinari in un’unica piattaforma: analisi strategica e market intelligence, advisory immobiliare,
strutturazione delle operazioni, commercializzazione ed execution, fino alla valorizzazione degli asset. Un
approccio full-service pensato per semplificare la complessita e massimizzare i risultati. Affianchiamoi clienti
non solo nelle operazioni, ma nelle scelte: Strategy > Advisory > Execution > Value Creation. Connettiamo
capitali globali e opportunita locali, interpretando il mercato e anticipandone I'evoluzione.
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